
Â ðàçäåëà “Òåãëåíå íà
ñðåäñòâà îò ÐÏÑÏ” â
ìèíàëèÿ áðîé ñïîìåíàõ-
ìå, ÷å âèå èìàòå ïðàâî äà
èçòåãëèòå ñóìè îò âàø
ÐÏÑÏ çà ïîêóïêà íà äîì
èëè îáó÷åíèå áåç äà
ïëàùàòå äàíúöè. Òóê ùå
ðàçãëåäàìå ïîäðîáíî òåçè
äâå âúçìîæíîñòè. 

1. Home Buyers' Plan (HBP)
Òàçè ïðîãðàìà áåøå

âúâåäåíà ïðåç 1992 ã. êàòî
âðåìåííà ìÿðêà çà ïîîù-
ðÿâàíå íà ñòðîèòåëñòâîòî
íà æèëèùà. Îò 1994 ã. òÿ å
ïîñòîÿííî äåéñòâóâàùà.
ÍÂÐ ïîçâîëÿâà íà ñîáñò-
âåíèöèòå íà ÐÏÑÏ äà òåã-
ëÿò áåçëèõâåí êðåäèò îò
ñâîåòî ÐÏÑÏ çà ïîêóïêà
èëè ñòðîåæ íà æèëèùå.
Ïðîãðàìàòà ïðåäâèæäà
ñðîê, â êîéòî èçòåãëåíèòå
ñðåäñòâà òðÿáâà äà áúäàò
âúçñòàíîâåíè â ÐÏÑÏ.

Æèëèùåí êðåäèò â
ðàìêèòå íà ïðîãðàìàòà
ÍÂÐ ìîæå äà áúäå òåãëåí
ñàìî îò èíäèâèäóàëåí èëè
ñúïðóæåñêè ÐÏÑÏ, ò.å.
çàêëþ÷åíè ÐÏÑÏ, ñðåä-
ñòâàòà çà êîèòî ïðîèçõîæ-
äàò îò ãðóïîâ ïåíñèîíåí
ïëàí, è ïîâå÷åòî ãðóïîâè
ÐÏÑÏ íå ìîãàò äà áúäàò
ïîëçâàíè çà ïîêóïêà íà
æèëèùå.

Âñåêè ñîáñòâåíèê íà
èíäèâèäóàëåí èëè ñúïðó-
æåñêè ÐÏÑÏ èìà ïðàâî äà
èçòåãëè îáùî 20 õèë. äî-
ëàðà îò åäèí èëè íÿêîëêî
ÐÏÑÏ, àêî îòãîâàðÿ íà
îïðåäåëåíè èçèñêâàíèÿ,
êîèòî ùå áúäàò ðàçãëåäà-
íè ïî-äîëó. Ïðè ñúâìåñ-
òåí ñòðîåæ èëè ïîêóïêà
íà æèëèùå, âñåêè îò ñú-
ñîáñòâåíèöèòå ìîæå äà
èçòåãëè äî 20 õèë. äîëàðà. 

Óñëîâèÿ çà ó÷àñòèå â ÍÂÐ:
v Âúïðåêè ÷å ïðîãðà-

ìàòà ÍÂÐ ÷åñòî ñå ñïîìå-
íàâà ïîä íàèìåíîâàíèåòî
“First Time Home Buyers'
Plan”, íå ñúùåñòâóâà îãðà-
íè÷åíèå èçòåãëåíèÿò îò
âàñ êðåäèò îò âàøåòî
ÐÏÑÏ äà áúäå çà ñòðîåæ
èëè ïîêóïêà ñàìî íà ïúð-
âîòî âè æèëèùå. Äîñòà-
òú÷íî å âèå è âàøàòà ñúï-
ðóãà èëè common-law
spouse äà íå ñòå ïðèòåæà-
âàëè æèëèùå è äà íå ñòå
æèâÿëè â íåãî êàòî ãëàâ-

íî ìåñòîæèòåëñòâî (prin-
cipal residence) â ïåðèîäà,
çàïî÷âàù íà 1 ÿíóàðè íà
÷åòâúðòàòà êàëåíäàðíà
ãîäèíà ïðåäè ãîäèíàòà íà
òåãëåíåòî íà ñðåäñòâàòà
îò âàøåòî ÐÏÑÏ, è çàâú-
ðøâàù 31 äíè ïðåäè òåã-
ëåíåòî. Èíâàëèäèòå íå ñà
äëúæíè äà îòãîâàðÿò íà
òîâà óñëîâèå ïðè ïîêóïêà-
òà íà ïî-ëåñíî äîñòúïíî
çà èíâàëèäíà êîëè÷êà æè-
ëèùå.

v Ó÷àñòíèöèòå â ÍÂÐ
òðÿáâà äà áúäàò ðåçèäåí-
òè íà Êàíàäà â ìîìåíòà
íà òåãëåíåòî íà ñðåäñòâà-
òà îò ÐÏÑÏ è òðÿáâà äà
îñòàíàò ðåçèäåíòè äî ìî-
ìåíòà íà ïðèäîáèâàíåòî
íà æèëèùåòî.

v Æèëèùåòî òðÿáâà äà
ñå íàìèðà â Êàíàäà. Òî
ìîæå äà áúäå ñàìîñòîÿ-
òåëíà êúùà, àïàðòàìåíò,
äàæå è ìîáèëíà êúùà,
ìîæå äà áúäå è äÿë â æè-
ëèùíà êîîïåðàöèÿ, ñòèãà
äåëúò äà âè äàâà ïðàâî íà
ñîáñòâåíîñò âúðõó ÷àñò îò
ñãðàäàòà, à íå ñàìî ïðàâî-
òî äà ÿ îáèòàâàòå. 

Èçòåãëÿíå íà ñðåäñòâàòà
îò ÐÏÑÏ

Òåãëåíåòî íà ñðåäñòâà
îò ÐÏÑÏ çà ó÷àñòèå â
ÍÂÐ ñòàâà ÷ðåç ïîïúëâà-
íå íà ôîðìàòà Ò1036
“Request to withdraw funds
from an RRSP”. Âñè÷êè
òåãëåíèÿ òðÿáâà äà ïðèê-

ëþ÷àò â ñúùàòà êàëåíäàð-
íà ãîäèíà èëè íàé-êúñíî
äî êðàÿ íà ÿíóàðè íà ñëåä-
âàùàòà êàëåíäàðíà ãîäè-
íà. Ãîäèíà íà òåãëåíåòî
ñå ñ÷èòà ãîäèíàòà íà ïúð-
âàòà èçòåãëåíà ñóìà. Âñÿ-
êà ñóìà, íàäâèøàâàùà
ðàçðåøåíèÿ ëèìèò îò 20
õèë. äîëàðà, ñå ñ÷èòà ïðå-
âèøåíèå è òðÿáâà äà ñå
âêëþ÷è â äîõîäà íà ëèöå-
òî çà ñúîòâåòíàòà ãîäèíà,
çà äà áúäå îáëîæåíà ñ
äàíúê. Èçòåãëÿíåòî íà
ñðåäñòâà îò ÐÏÑÏ çà
ó÷àñòèå â ÍÂÐ íå ñå îòðà-
çÿâà âúðõó âàøèÿ ëèìèò
çà âíîñêè â ÐÏÑÏ ( âæ. ïî-
ãîðå ðàçäåëà Ñïåñòîâíè
âíîñêè - RRSP Contribu-
tions), ïðè óñëîâèå ÷å èç-
òåãëåíèòå ñóìè ñà ðàâíè
èëè ïî-ìàëêè îò ïàçàðíà-
òà ñòîéíîñò íà âàøåòî
ÐÏÑÏ 90 äíè ïðåäè òåãëå-
íåòî. Êàçàíî ïî-ïðîñòî,
âèå íÿìàòå ïðàâî äà ñïà-
äàòå îò äîõîäà ñè çà ñúîò-
âåòíàòà äàíú÷íà ãîäèíà
ñóìè, êîèòî ñòå âíåñëè â
ÐÏÑÏ è ñëåä òîâà ñòå ãè
èçòåãëèëè çà ïîêóïêà íà
æèëèùå â ðàìêèòå íà 90
äíè ïî ïðîãðàìàòà ÍÂÐ. 

Ïîêóïêà íà æèëèùåòî
Æèëèùåòî òðÿáâà äà

áúäå çàêóïåíî èëè ïîñò-
ðîåíî (æèëèùåòî ñå ñ÷èòà
çà ïîñòðîåíî îò ìîìåíòà,
â êîéòî òî å ñòàíàëî îáè-
òàåìî) íàé-êúñíî äî 1 îê-
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Äàíú÷íî ñïîíñîðèðàíè
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òîìâðè íà ãîäèíàòà, ñëåä-
âàùà ãîäèíàòà íà òåãëåíå-
òî íà ñðåäñòâàòà. Â îáðà-
òåí ñëó÷àé ëèöåòî ìîæå
äà îòìåíè ó÷àñòèåòî ñè â
ÍÂÐ èëè äà çàêóïè èëè
ïîñòðîè äðóãî æèëèùå,
íàðå÷åíî “replacement
property”, çà êîåòî ñå îï-
ðåäåëÿò äðóãè êðèòåðèè.

Âúçñòàíîâÿâàíå íà
èçòåãëåíèÿ æèëèùåí
êðåäèò â ÐÏÑÏ

Ó÷àñòíèöèòå â ÍÂÐ
òðÿáâà äà âúçñòàíîâÿò îá-
ðàòíî â òÿõíîòî ÐÏÑÏ èç-
òåãëåíèòå ñóìè çà ïîêóï-
êà íà æèëèùå â ñðîê îò 15
ãîäèíè. Âúçñòàíîâèòåëíè-
ÿò ïåðèîä çàïî÷âà îò âòî-
ðàòà ãîäèíà ñëåä ãîäèíàòà
íà èçòåãëÿíåòî íà ñðåä-
ñòâàòà îò ÐÏÑÏ. Íàïðè-
ìåð, àêî èçòåãëèòå ñðåä-
ñòâà îò âàøèÿ ÐÏÑÏ ïðåç
2007 ã. çà ïîêóïêà íà æè-
ëèùå, âèå òðÿáâà äà çà-
ïî÷íåòå âðúùàíåòî èì
ïðåç 2009 ã. Ìèíèìàëíàòà
ñóìà, êîÿòî òðÿáâà äà âíà-
ñÿòå âñÿêà ãîäèíà, å 1/15
÷àñò îò îáùàòà èçòåãëåíà
ñóìà. Ìèíèìàëíàòà ãî-
äèøíà ñóìà òðÿáâà äà áú-
äå âíåñåíà âúâ âàøåòî
ÐÏÑÏ ïðåç ñúîòâåòíàòà
ãîäèíà èëè ïðåç ïúðâèòå
60 äíè íà ñëåäâàùàòà êà-
ëåíäàðíà ãîäèíà. Ò.å. âíà-
ñÿíèòå ïðåç ïúðâèòå 60
äíè íà ãîäèíàòà ñóìè ìî-
ãàò äà ñå çà÷èòàò çà ïðåä-
õîäíàòà èëè çà òåêóùàòà
ãîäèíà, â çàâèñèìîñò îò
íóæäàòà. Âíîñêèòå ìîãàò
äà áúäàò ïðàâåíè â ðàçëè-
÷åí ÐÏÑÏ îò òîçè, îò
êîéòî ñòå èçòåãëèëè ñóìà-
òà. Àêî íå óñïååòå äà
èçâúðøèòå äúëæèìàòà çà
ãîäèíàòà âíîñêà, ñóìàòà,
êîÿòî íå ñòå äîâíåñëè, ñå
âêëþ÷âà âúâ âàøèÿ äîõîä
çà ñúîòâåòíàòà ãîäèíà ñ
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öåë îáëàãàíå ñ äàíúê. Ò.å.,
âèå íå ìîæåòå äà îòëàãàòå
èçïëàùàíåòî íà îïðåäåëå-
íàòà 1/15 ÷àñò çà åäíà ãî-
äèíà ÷ðåç óâåëè÷àâàíå íà
áúäåùèòå âè âíîñêè çà
ñëåäâàùèòå ãîäèíè.

Èçïëàùàíåòî íà æè-
ëèùíèÿ êðåäèò ïî ÍÂÐ ñå
èçâúðøâà ÷ðåç âíîñêè â
ÐÏÑÏ è ïîïúëâàíå íà
Schedule 7 "RRSP Unused
Contributions, Transfers,
and  HBP or LLP Activities"
êúì äàíú÷íàòà âè äåêëà-
ðàöèÿ çà ñúîòâåòíàòà ãî-
äèíà. Èçïëàùàíåòî ñå
èçâúðøâà íåçàâèñèìî äà-
ëè èìàòå ëèìèò çà âíîñêè
â ÐÏÑÏ è íå ñå ñïàäà îò
äîõîäà âè çà ãîäèíàòà.
Èçïëàùàíå íå ìîæå äà ñå
èçâúðøâà ÷ðåç òðàíñôåð
îò äðóã ÐÏÑÏ èëè äðóã ðå-
ãèñòðèðàí ïåíñèîíåí
ïëàí.

Àêî çàïî÷íåòå èçïëà-
ùàíåòî ïî-ðàíî, èëè àêî

ïðåç äàäåíà ãîäèíà èçïëà-
òèòå ïîâå÷å îò èçèñêâàíà-
òà ìèíèìàëíà ñóìà, îñòà-
âàùîòî çà ïîãàñÿâàíå ñàë-
äî ñå äåëè íà áðîÿ íà îñ-
òàâàùèòå ãîäèíè îò 15-ãî-
äèøíèÿ ïåðèîä íà èçïëà-
ùàíå, âñëåäñòâèå íà êîåòî
äúëæèìèòå çà ïîãàñÿâàíå
ìèíèìàëíè ñóìè çà îñòà-
âàùèòå ãîäèíè ùå ñå íà-
ìàëÿò. Íàïðèìåð, àêî ñòå
èçòåãëèëè 20 õèë. äîëàðà,
ìèíèìàëíàòà ãîäèøíà ñó-
ìà çà ïîãàñÿâàíå ùå áúäå
1,333.33 äîëàðà. Íî àêî
îùå ïðåç ïúðâàòà ãîäèíà
âèå âíåñåòå 3 õèë. äîëàðà
âúâ âàøèÿ ÐÏÑÏ è ãè ïî-
ñî÷èòå â Schedule 7 êàòî
ïîãàñÿâàíå ïî ÍÂÐ, òî
ìèíèìàëíèòå âè âíîñêè
çà îñòàâàùèòå 14 ãîäèíè
ùå áúäàò íàìàëåíè íà
1,214.29 äîëàðà (17,000:14
=1,214.29). 

(Ïðîäúëæàâà â ñëåäâàùèÿ áðîé)


