
"This article is for informational
purposes only. It is not intended to
provide any financial, insurance,
legal, accounting, or tax advice, and
shall not be relied upon by you in that
regard. I shall not be liable or respon-
sible to any person for any harm, loss
or damage that may arise in any con-
nection with your use of the informa-
tion contained therein, including with-
out limitation any direct, indirect, and
special, third party, or consequential
damages. Without limiting the forego-
ing, I shall not be responsible for any
detrimental reliance that you may
place upon the article or its contents
whatsoever.

The article shall not be used, or
relied upon by you, as a substitute for

your independent research or profes-
sional advice that is provided to you
by me in direct consultation."
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n Ñïåøíè ðàçïðîäàæáè íà êàðòè çà ïî÷èâêà (Last
minute)

n Îôîðìÿíå íà äîêóìåíòè çà âèçè çà Ðóñèÿ è 
Óêðàéíà. Ðåçåðâàöèÿ íà õîòåëè è êîëè

n Íàé-äîáðèòå ñàíàòîðèóìè â
Êàðëîâè Âàðè, Êóáà è äð.

n Ïîëåòè äî âñè÷êè ñòðàíè íà ñâåòà
Èíäèâèäóàëíè è ãðóïîâè åêñêóðçèè â öåëèÿ ñâÿò ñ

åêñêóðçîâîäè íà ðóñêè è àíãëèéñêè åçèê

Âàëÿ Êèðîâà
(áúëãàðñêè, ðóñêè, àíãëèéñêè)

(Ïðîäúëæàâà â ñëåäâàùèÿ áðîé)
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 Èìóíèçèðàíà ! ëè"å"Êàíàäà"çà
êðåäèòíèÿ"êðàõ?

Ïðåç ïîñëåäíèòå íÿ-
êîëêî ñåäìèöè ñâåòîâíè-
òå è ìåñòíè ìåäèè ñâå-
êèäíåâíî èçëèçàò ñ êî-
ìåíòàðè çà êðàõà íà êðå-
äèòà, êîéòî ñå ðàçðàçè ñ
ïúëíà ñèëà îò íà÷àëîòî
íà àâãóñò. Ìåñòíèòå êà-
íàäñêè èíôîðìàöèîííè
ñðåäñòâà ñå ðàçïðîñòèðàò
â ïîäðîáíîñòè âúðõó
êðèçàòà â ÑÀÙ, Åâðîïà,
ßïîíèÿ è Àâñòðàëèÿ, êà-
òî íèêîãà íå ïðîïóñêàò
äà îòáåëåæàò, ÷å â Êàíà-
äà òàêàâà êðèçà å ìàëêî
âåðîÿòíà è êàíàäñêàòà
èêîíîìèêà ïðîöúôòÿâà.
Öåëèÿò èíäóñòðèàëåí
ñâÿò å çàñåãíàò îò òàçè
êðèçà, ñàìî íèå â Êàíàäà
ñìå èìóíèçèðàíè! 

Áëàãîâèäíîòî îáÿñ-
íåíèå çà ïîäîáíî ïîâåäå-
íèå áè áèëî äà íå ñå ñúç-
äàâà èçëèøíà ïàíèêà.
Òîâà å äîáðå, íî äàëå÷
ïî-äîáðå áè áèëî íà êà-
íàäñêàòà ïóáëèêà äà º ñå
ðàçÿñíÿò ñúùåñòâóâàùè-
òå ðèñêîâå. Êàêòî êàçâàò
ôðàíöóçèòå: “Îñâåäîìå-
íèÿò âîéíèê ñòðóâà êîë-
êîòî äåñåò íåîñâåäîìå-
íè”. Êîéòî èìà íÿêàêâè
ñúìíåíèÿ äàëè êðåäèò-
íàòà êðèçà â èíäóñòðèàë-
íèÿ ñâÿò ñå îòðàçÿâà íà
Êàíàäà, íåêà äà ïîãëåäíå
ñúñòîÿíèåòî íà áîðñàòà â
Òîðîíòî. Â ñðàâíåíèå ñ
ïèêà îò 19 þëè, áîðñîâè-
ÿò èíäåêñ ñïàäíà ñ öåëè
8%  äî 10 àâãóñò, à åäíà
ñåäìèöà ïî-êúñíî, íà 17
àâãóñò, òîçè ñïàä äîñòèã-
íà 10,8%. Ò.å., âêëþ÷åíè-
òå â èíäåêñà è ïðåäëàãà-
íè íà áîðñàòà â Òîðîíòî
àêöèè ñà çàãóáèëè ïîâå-
÷å îò åäíà äåñåòà îò ñâî-
ÿòà ñòîéíîñò çà ïî-ìàëêî
îò åäèí ìåñåö.

Íî íåêà äà ðàçãëåäà-
ìå â êàêâî ñå ñúñòîè òàçè
êðèçà è êàêâî ÿ ïðåäèç-
âèêà. Ïðåç ïîñëåäíèòå
íÿêîëêî ãîäèíè âñè÷êè
ñòàíàõìå ñâèäåòåëè íà
äâå âçàèìíî ñâúðçàíè, íî
â íèêàêúâ ñëó÷àé íå âçà-
èìíî îáóñëàâÿùè ñå ÿâ-

ëåíèÿ. Ïúðâîòî îò òÿõ å
ïðîäúëæèòåëåí ïåðèîä
íà íèñêè ëèõâåíè ïðî-
öåíòè (íàïðèìåð ­ 1% â
ÑÀÙ, 2% â Êàíàäà).
Âòîðîòî ÿâëåíèå å çíà÷è-
òåëíî âëîøàâàíå íà êðå-
äèòíàòà äèñöèïëèíà ïðè
äîãîâàðÿíåòî è îòïóñêà-
íåòî íà èïîòå÷íè çàåìè
(mortgages). Çàåìèòå ñå
îòïóñêàõà áåç äîñòàòú÷-
íî îáåçïå÷åíèå, áåç äîêà-
çàí äîõîä èëè äðóãè àê-
òèâè, êîèòî äà ãàðàíòè-
ðàò áåçïðîáëåìíîòî è ðå-
äîâíî ïëàùàíå íà èïî-
òå÷íèòå âíîñêè, ñ ëîøà
èëè äîðè íåñúùåñòâóâà-
ùà êðåäèòíà èñòîðèÿ, áåç
íàäëåæíà ïðîâåðêà íà
èñòèííîñòòà íà ïðåäñòà-
âåíèòå îò êàíäèäàòà çà
èïîòåêà äîêóìåíòè. Òîâà
ñà òàêà íàðå÷åíèòå "sub-
prime mortgages" (ïîä-
ïúðâîêëàñíè èïîòåêè)
èëè îùå ïî-öâåòóùî íà-
ðå÷åíè "ninja loans" (no
income, no job, no assets). 

Èïîòå÷íèòå êîìïà-
íèè, èïîòåêàðíèòå áàíêè
è ïîäåëåíèÿòà íà òúðãîâ-
ñêèòå áàíêè, êîèòî ñå çà-
íèìàâàò ñ ïðåäîñòàâÿíå
íà èïîòå÷íè êðåäèòè
(mortgages), ñà äëúæíè
íåïðåêúñíàòî äà ðàçâè-
âàò ñâîÿ áèçíåñ, ò.å., äà
ïðåäîñòàâÿò ïîâå÷å çàå-
ìè. Çà öåëòà òå ñå íóæäà-
ÿò îò ëèêâèäíè ïàðè÷íè
ñðåäñòâà. Òåçè ïàðè ìî-
ãàò äà äîéäàò ñàìî îò
òðè èçòî÷íèêà:

3 Ðåäîâíî ïîñòúï-
âàùèòå ïëàùàíèÿ ïî âå-
÷å ïðåäîñòàâåíè èïîòå÷-
íè çàåìè;

3 Çàåìè îò äðóãè
áàíêè;

3 Ïðîäàæáà íà
èïîòåêèòå íà áîðñàòà
ïîä ôîðìàòà íà öåííè
êíèæà.

Î÷åâèäíî å, ÷å ïðè
ðàâíè äðóãè óñëîâèÿ, çà
èïîòå÷íèòå ôèðìè, êîè-
òî ïðåäîñòàâÿò sub-prime
mortgages, å ïî-òðóäíî äà
ñè íàáàâÿò ëèêâèäíè
ñðåäñòâà ïî âñåêè åäèí

îò ãîðåèçáðîåíèòå òðè
êàíàëà. Ïðè òÿõ “ðåäîâíî
ïîñòúïâàùèòå ïëàùà-
íèÿ” íå ñà òîëêîâà ðåäîâ-
íè, çàåìèòå îò äðóãè áàí-
êè ñå ïîëó÷àâàò ïî-òðóä-
íî è ñà ïðè ïî-âèñîê ëèõ-
âåí ïðîöåíò, à íàìèðàíå-
òî íà èíâåñòèòîðè, êîèòî
ñà ãîòîâè äà êóïÿò öåííè
êíèæà, çàùèòåíè ñ ïîä-
ïúðâîêëàñíè èïîòåêè, å
ïî-ïðîáëåìàòè÷íî. Ïî
ïðèíöèï, íàé-ãîëåìèòå
èíâåñòèòîðè â öåííè
êíèæà, îáåçïå÷åíè ñ ïúð-
âîêëàñíè èïîòåêè "mort-
gage-backed securities", ñà
ïåíñèîííèòå ôîíäîâå,
ïîðàäè ïî-äúëãîñðî÷íèÿ
õàðàêòåð è ïî-íèñêàòà
ëèêâèäíîñò íà ïîäîáíè
öåííè êíèæà. Äî ïðåäè
10 ãîäèíè îñíîâíà ïðå÷-
êà çà ìàñîâî ðàçðàñòâàíå
íà ïîä-ïúðâîêëàñíèòå
èïîòåêè áåøå ñúùåñòâó-
âàùàòà â çàêîíà çàáðàíà
çà ïåíñèîííèòå ôîíäîâå
äà èíâåñòèðàò ïàðè â
ïîä-ïúðâîêëàñíè èïîòå-
êè - sub-prime mortgages.
Â 1996 ã. îáà÷å, â ÑÀÙ
áåøå ðàçðàáîòåíà ñõåìà
çà “ïàêåòèðàíå” íà ïîä-
ïúðâîêëàñíè èïîòåêè
âåäíî ñ ïúðâîêëàñíè è
ïðåäëàãàíåòî èì íà ïàçà-
ðà êàòî îáèêíîâåíè
"mortgage-backed securi-
ties". Òàêà ñå îòâîðèõà
âðàòèòå íà ïåíñèîííèòå
ôîíäîâå äà èíâåñòèðàò â
èïîòåêè, ñúäúðæàùè ãî-
ëÿìà äîçà ðèñê îò ïðîñ-
ðî÷èÿ è äîðè íåïëàùàíå.

Ïîñî÷åíèòå ïî-ãîðå
äâå ÿâëåíèÿ, íèñêè ëèõ-
âåíè ïðîöåíòè è îãðîì-
íî ðàçðàñòâàíå íà ïàçàðà
íà ïîä-ïúðâîêëàñíè èïî-
òåêè, åñòåñòâåíî äîâåäî-
õà äî èçêóñòâåíî ðàçäó-
âàíå íà ïàçàðà íà íåäâè-
æèìè èìîòè è ïîêà÷âàíå
íà öåíèòå íà èìîòèòå.

Â ñðåäàòà íà 2004 ã.
öåíòðàëíèòå áàíêè íà
ðàçâèòèòå èíäóñòðèàëíè
ñòðàíè çàïî÷íàõà áàâíî
äà ïîêà÷âàò ëèõâåíèòå
ïðîöåíòè. Âñÿêî ïîêà÷-
âàíå íà ëèõâåíèÿ ïðî-
öåíò âîäè äî óâåëè÷àâàíå
íà òåæåñòòà íà èïîòå÷-
íèòå âíîñêè âúðõó ñåìåé-
íèÿ áþäæåò. Äëúæíèöè-
òå ïî èïîòåêèòå çàïî÷íà-
õà âñå ïî-÷åñòî äà çàáà-

âÿò è äà ïðîïóñêàò ïëà-
ùàíèÿ. Òîâà ðÿçêî ñúê-
ðàòè ïðèòîêà íà ëèêâèä-
íè ñðåäñòâà ïî ïîñî÷åíèÿ
ïî-ãîðå ïúðâè êàíàë ­
“ðåäîâíî ïîñòúïâàùè
ïëàùàíèÿ ïî âå÷å ïðå-
äîñòàâåíè èïîòå÷íè çàå-
ìè”. Â íà÷àëîòî íà àâ-
ãóñò ïðîñðî÷åíèòå ïëà-
ùàíèÿ ïî sub-prime mort-
gages â ÑÀÙ äîñòèãíàõà
24%. Òîâà îçíà÷àâà, ÷å
âñåêè ÷åòâúðòè äëúæíèê
íå ñè ïëàùà ðåäîâíî
âíîñêàòà ïî èïîòåêàòà!
Åôåêòúò îò òåçè ïðîñðî-
÷èÿ âúðõó äðóãèòå äâà èç-
òî÷íèêà íà ëèêâèäíè
ñðåäñòâà áåøå íåçàáàâåí.
Áàíêèòå è èïîòå÷íèòå
êîìïàíèè ðÿçêî çàñèëèõà
êîíòðîëà âúðõó ïðåäîñ-
òàâÿíèòå çàåìè (íÿêîè
îò òÿõ èçöÿëî ïðåêðàòèõà
ïðåäëàãàíåòî íà sub-
prime mortgages), à ïåíñè-
îííèòå ôîíäîâå ñïðÿõà
èçêóïóâàíåòî íà ïàêåòè-
ðàíè mortgage-backed
securities. Ðåçóëòàòúò áå
íàé-ãîëÿìàòà êðåäèòíà
êðèçà â èíäóñòðèàëíèÿ
ñâÿò îò íà÷àëîòî íà 80-òå
ãîäèíè. Íåçàáàâíàòà
ìÿðêà, êîÿòî öåíòðàëíè-
òå áàíêè íà Êàíàäà,
ÑÀÙ, Åâðîïà, ßïîíèÿ è
Àâñòðàëèÿ òðÿáâàøå äà
âçåìàò, áå èíæåêòèðàíå-
òî íà ëèêâèäíè ñðåäñòâà
â áàíêîâèòå ñèñòåìè. Ñà-
ìî çà ñåäìèöàòà 6-10 àâ-
ãóñò öåíòðàëíèòå áàíêè
ïðåäîñòàâèõà 260 ìèëè-
àðäà äîëàðà ëèêâèäíè
ñðåäñòâà íà òúðãîâñêèòå
áàíêè, çà äà ïîñðåùíàò
òåêóùèòå ñè çàäúëæåíèÿ.
“Èíæåêöèèòå” ïðîäúë-
æèõà è ïðåç ñëåäâàùàòà
ñåäìèöà. Âëèâàíåòî íà
âñè÷êè òåçè ïàðè â áàí-
êîâàòà ñèñòåìà îáëåê÷è
ìîìåíòíîòî ñúñòîÿíèå
íà ïðîáëåìà, íî òî íå ãî
ðåøàâà! Äëúæíèöèòå ïî
èïîòåêèòå ïðîäúëæàâàò
äà íå ïëàùàò. Íà 17 àâ-
ãóñò Ôåäåðàëíèÿò ðåçåðâ
(Öåíòðàëíàòà áàíêà íà
ÑÀÙ) ñâàëè ñâîÿ dis-
count rate, ò.å. ëèõâàòà ïî
êîÿòî òÿ ïðåäîñòàâÿ
êðàòêîñðî÷íè çàåìè íà
òúðãîâñêèòå áàíêè ñ 0,5
% íà 5,75 % è óäúëæè
ñðîêà íà òåçè çàåìè îò 1
äåí íà 30 äíè. Âñè÷êè
î÷àêâàíèÿ ñà, ÷å öåíò-
ðàëíàòà áàíêà íà Êàíàäà
ñúùî ùå íàìàëè ëèõâå-
íèÿ ñè ïðîöåíò íà ñëåä-
âàùîòî ñè ñúáèðàíå íà 5
ñåïòåìâðè. Òåçè ìåðêè
öåëÿò ðåàëíî äà îáëåê-
÷àò ëèõâåíèÿ òîâàð âúðõó
ïëåùèòå íà äëúæíèöèòå
ïî èïîòåêèòå.

Ãàëÿ Ïåòêîâà

Registered Optician

Â áðîé 13 îò 2 þëè òàçè ãîäèíà íà âåñòíèê “Áúë-
ãàðñêè õîðèçîíòè” ðàçêàçàõìå çà ñåìåéñòâî íàøè
ñúíàðîäíèöè, èçïàäíàëè â áåäà. Ìàëêèÿò Ìàðèÿí
ïîñòðàäà â àâòîìîáèëíà êàòàñòðîôà â Òîðîíòî â
íà÷àëîòî íà ãîäèíàòà è áàâíî ñå âúçñòàíîâÿâà. Ðî-
äèòåëèòå ìó Âåíåëèíà è Ñòîÿí ïîëàãàò íåèìîâåð-
íè óñèëèÿ äà íàìåðÿò íàé-åôåêòèâíîòî ëå÷åíèå. 

Íàøè ÷èòàòåëè
ñà îòêðèëè ñìåòêà
çà ïîäïîìàãàíå
íà ñåìåéñòâîòî.
Ïóáëèêóâàìå è òå-
ëåôîíåí íîìåð,
íà êîéòî ìîæåòå
äà íàìåðèòå ìàé-
êàòà íà Ìàðèÿí:

TD Canada Trust
Branch No.: 1736

Account No.:
6299611
íà èìåòî íà Áîé-
÷åâ - Boychev

òåëåôîí çà êîí-
òàêò: 416-827-
2920

Â íåäåëÿ â öúðêâàòà “Ñâ.ñâ. Êèðèë è Ìåòîäèé” â
Òîðîíòî áåøå ÷åòåíà ìîëèòâà çà çäðàâå íà Ìàðèÿí è
ðîäèòåëèòå ìó íàïðàâèõà êóðáàí çà ïî-áúðçîòî ìó
ïîäîáðÿâàíå. 


